¢/ Formations

CURSUS
ACHETEUR PUBLIC

PIEEERENEE
' UNENEY.
LT TS
LTS

L LT T

Découvrez notre cursus de formation « Cursus Acheteur Public » ! Un cycle
de formation de 4 jours spécialement concu pour renforcer et développer
vos compétences en achat public.

Prix, sourcing, négociation, pilotage de la fonction achats, nos modules de
formation ancrés sur les pratiques professionnelles, vous permettront
d’optimiser vos achats publics .
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Formation -4 jours— 100% en ligne !

PROGRAMME

Unparcours pour acquérir les compétences essentielles a |'exercice d'un métier.
Un cursus opérationnel mixant apports théoriques et mises en situation professionnelles.
Une organisation modulaire pour allier tfemps de formation et poursuite d'une activité

professionnelle.

Module 1- 1 jour

LE PRIX DANS I’ACHAT PUBLIC

Le prix : notion et principes

Décomposer en co(it complet (TCO)

Les formes du prix : prix unitaire ou prix
forfaitaire

Le choix entre prix ferme ou prix révisable
Méthode d’appréciation du prix, lors de
I'analyse des offres

Révision des prix : maitrise des formules de
révision, d’actualisation

Module 2 - 1 jour

LES METHODES DE SOURCING

Identifier son marché : utilisation d’une matrice
Quelles études de marchés disponibles ?
Quelles sources d’informatio pour

benchmarker ? Identifier les fournisseurs sur
son marché

Les techniques de sourcing

Préparer I'appel d’offres

Module 3-1 jour

LA NEGOCIATION DANS L'ACHAT
PUBLIC

Quel style de négociateur sommes-nous
Organiser et préparer la négociation
Identifier les nouveaux leviers d’action
Le prix doit-il toujours étre négocié ?
Que peut-on négocier a part le prix ?
Conduire et conclure favorablement la
négociation

Module 4 - 1 jour

CONSTRUIRE SA STRATEGIE

« ACHATS »

Cartographier ses dépenses

Quelle politique achats pour sa stratégie ?
Etablir un PARETO fournisseurs (panel) Sur
quels critéres construire sa stratégie :
co(ts,qualité, délai, services...?

Favoriser les marché locaux, la France ?

Les + du Cursus
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Infos pratiques

Horaires : 9h30-17h - Tél : 06.40.40.91.86

Le lien de connexion par module vous sera indiqué
dans votre convocation.

Bulletin d’inscription
Cursus Acheteur Public

a retourner par mail contact@fpt-formations.com

INomM de Ia COIIRCUIVITE. ............nnnieiiieeii ettt ettt eeeeeeeeeeeeeennnas
A S S

Code postal /Ville

Ta,.,'f net : 2 100 € nets par participant Programmation — Cursus Achats Publics - $1 25
Module 1 : 18 mars 2025

(non assujettis a TVA) - Tarif forfaitaire pour le cursus Module 2 - 20 mars 2025
complet. Module 3 : 1er avril 2025
Si vous souhaitez organiser ce Cursus en intra pour un Module 4 : 3 avril 2025
groupe de collaborateurs, contactez-nous !
contact@fpt-formations.com

Ce bulletin d’inscription vaut convention de formation simplifiée. Toute annulation doit se faire par écrit et ce dans
un délai de quinze jours avant la date du I jour du cursus. Pour toute annulation ne respectant pas ce délai,
'intégralité du montant du cursus de formation sera due.

SIGNATURE DATE CACHET DE LA COLLECTIVITE
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